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          桦恺佑信息咨询      

桦恺佑信息咨询工作室官方账号 

 

粉丝 57 获赞 1 

关注  

OpenAI 最新融资估值约 8300 亿美元，约为 2027 年预期收入的 14 倍；而谷歌却仅约 6.7
倍。按倍数类比，谷歌与 OpenAI 之间存在约 2 倍的 " 定价尺度差 "。分析指出，市场过度放大了 AI
颠覆的风险，却忽视了谷歌、微软等巨头在 AI 转型中的资源优势与安全边际。OpenAI 被私募市场抬到
8300 亿美元之际，一个尖锐问题浮出：同在 AI
赛道，谷歌为何在二级市场只拿到不到一半的营收估值倍数？本周四，纳斯达克指数下跌
0.4%，科技股抛压持续。这看似是 2026 年 2
月平淡的一天，但市场深处正涌动着一种剧烈的割裂感：投资者对 AI
颠覆现有巨头的焦虑挥之不去，持续压制着谷歌等领军企业的股价；与此同时，OpenAI 等未上市的 AI
龙头却在以不断刷新认知的估值融资。科技媒体 The Information 分析师 Martin Peers
剖析道，如果投资者认可 OpenAI 8300
亿美元的估值，那么从逻辑上讲，这对谷歌应当是利好。根据标普全球市场财智（S&P Global Market
Intelligence）的数据，以 8300 亿美元计算，ChatGPT 的缔造者 OpenAI 的估值达到了其2027
年预计营收的 14 倍。相比之下，谷歌目前的交易价格仅为其2027 年预计营收的 6.7
倍。从倍数算术看，这意味着若用同样的 "2027 年收入倍数 "
去衡量，谷歌对应的估值倍数需要接近当前的约 2.1
倍才可对齐（14/6.7≈2.1）。需要注意的是，这只是对 " 定价尺度 "
的类比。尽管谷歌近期的表现已优于其他科技巨头，但年初至今股价仍是下跌状态。市场看多 OpenAI
的逻辑在于 " 高增长溢价 " ——作为一个仍在建设中的商业体，其收入在未来几年有望呈爆发式增长。
这确实是合理的观点，但投资者似乎忽略了两个关键事实：盈利能力的鸿沟： OpenAI
目前亏损严重，且预计未来数年仍将持续烧钱，能否最终盈利仍是未知数。护城河对比：
谷歌几乎拥有 OpenAI 在 AI 领域所具备的一切技术能力（除了不断的管理层抓马），且谷歌拥有
OpenAI 所不具备的、极其成熟的印钞机式业务。正如分析师 Martin Peers 所言：" 你会更愿意押注谁？"
被遗忘的巨头红利？在投资者急于逃离科技股的浪潮中，一个显而易见的趋势被忽视了：部分巨头将
在 AI 转型中变得更加富有和强大。在 Peers 看来，谷歌显然属于这一类。" 一些公司会在 AI
转型后变得更强大、更富有。谷歌显然会在这类公司之中。"此外，持有 OpenAI 27% 股份的微软（Micr
osoft），以及云服务霸主亚马逊（Amazon），同样具备成为赢家的潜质。尽管过去一年这两家公司的
股价表现让投资者犹豫不决，但眼下的估值差或许正是独立思考的契机。对市场而言，Peers
的核心不在于给出 " 谷歌该值多少 " 的单点答案，而是提示当下估值体系的两条主线：一条为 OpenAI
代表的高倍数 " 增长下注 "，另一条为谷歌代表的 " 现金流与确定性折价
"。两者如何再平衡，将取决于市场对 AI 商业化路径与竞争格局的再定价速度。 
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WhatsApp网页版全新上线：扫码即登，随地随时在线，沟通无界限   
      。         
随着移动互联网的飞速发展，人们对于即时通讯的需求日益增长。
WhatsApp作为全球最受欢迎的即时通讯应用之一，其便捷的沟通方
式深受用户喜爱。近日，WhatsApp网页版全新上线，用户只需扫码
即可登录，随时随地在线沟通，进一步拓宽了用户的沟通渠道。 Wh
atsApp网页版是WhatsApp官方推出的全新功能，旨在为用户提供更
加便捷的沟通体验。用户无需下载任何软件，只需在电脑端打开网
页，即可实现与手机端无缝连接，随时随地与好友保持联系。 扫码
即登，是WhatsApp网页版的一大亮点。用户只需在电脑端打开网页
版，扫描手机端弹出的二维码，即可完成登录。这一操作简单快捷
，无需繁琐的注册流程，大大节省了用户的时间。同时，扫码登录
也保证了用户隐私安全，避免了泄露个人信息的风险。 随地随时在
线，是WhatsApp网页版带给用户的另一大便利。无论用户身处何地
，只要有网络，即可通过电脑端登录WhatsApp网页版，与好友进行
文字、语音、视频等多种形式的沟通。这对于经常出差、旅行或在
外地工作的用户来说，无疑是一个极大的福音。 WhatsApp网页版的
上线，不仅丰富了用户的沟通方式，还带来了以下几大优势： 1. 多
平台同步：用户在手机端和电脑端登录WhatsApp网页版后，消息、
联系人等信息将实现同步，确保用户不会错过任何重要信息。 2. 高
效办公：对于商务人士来说，WhatsApp网页版可以方便地处理工作
事务，提高工作效率。在电脑端操作，相较于手机端，更加便捷。 3.
节省流量：通过WhatsApp网页版进行沟通，可以节省手机流量，降
低用户的通信费用。 4. 个性化设置：用户可以根据自己的喜好，对
WhatsApp网页版进行个性化设置，如更换主题、调整字体大小等。 
当然，WhatsApp网页版在上线初期，可能存在一些不足之处。例如
，部分功能可能不如手机端丰富，界面设计也有待优化。但随着技
术的不断进步和用户反馈的收集，相信WhatsApp网页版会不断完善
，为用户提供更加优质的沟通体验。 总之，WhatsApp网页版的上线
，为用户带来了全新的沟通方式。扫码即登，随地随时在线，让沟
通变得更加便捷。在这个信息爆炸的时代，WhatsApp网页版无疑为
人们的生活和工作带来了更多便利。让我们共同期待，WhatsApp网
页版在未来能够带给我们更多惊喜。      
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抖音电商  《官方资料大全资料大全大全网》   |  《资料免费资料大全免费资料结果》   | 
《新版澳门三肖三码免费资料入口》   |  《新版三肖必中特资料大全推荐》   | 
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｜ 违法和不良信息举报：400-140-2108 ｜ 青少年守护专线：400-9922-556 ｜
算法推荐专项举报：sfjubao@bytedance.com ｜
网络内容从业人员违法违规行为举报：feedback@douyin.com 

京ICP备16016397号-3 

｜ 广播电视节目制作经营许可证 

｜ 京B2-20170846 

｜ 网络文化许可证-京网文-（2022）0938-030号 ｜  

  京公网安备 11000002002046号 

 ｜ 互联网宗教信息服务许可证 京（2022）0000057  

                            22 / 23

//20260402_480107956.html
//20260402_300670905.html
//20260402_806108394.html
//20260402_410612619.html
//20260402_606857029.html
//20260402_554146559.html
//20260402_849921942.html
//20260402_523551606.html
//20260402_168618791.html
//20260402_174629799.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_909400954.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_819229396.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_789571998.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_418127936.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_130984443.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_787164069.html
http://www.kaonenyi.com/article/20260402_125938357.html
//20260402_712750667.html
//20260402_882343381.html
//20260402_354682804.html
//20260402_917577567.html
//20260402_453961808.html
//20260402_118643238.html
//20260402_930548311.html


 

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                            23 / 23

http://www.tcpdf.org

